
高知県立大学・高知工科大学 永国寺キャンパス地域連携棟　会場

2026年10月16日日時 金

18:30～20:30 ※希望者のみ 20:30～21:15「個別相談タイム」

二次元コードまたはURLよりお申込みください。申込
方法

https://kochi-ksp.org/ Check !

※お申込みには「KSP（こうち起業・創業支援プラットフォーム）」
   への会員登録が必要です。

第1部

・自分の経験や得意なことを事業につなげる方法・自分の経験や得意なことを事業につなげる方法
・小さく始めるローカルビジネ・小さく始めるローカルビジネスス（県内の事例紹介）（県内の事例紹介）
・地域資源を活かした起業の可能性・地域資源を活かした起業の可能性
・起業までの準備とロードマップ 等・起業までの準備とロードマップ 等

第2部

お問い合わせ：株式会社 Time Link Creatioお問い合わせ：株式会社 Time Link Creationn（（担担当当：：堀川）堀川）　 070700--991121-740821-7408 主主催催：：高知県産業振興推進部 産業イノベーション課高知県産業振興推進部 産業イノベーション課

株式会社 Time Link Creation 代表取締役株式会社 Time Link Creation 代表取締役
KSKSPP起業コンシェルジュ起業コンシェルジュ

広告企画営業、地方創生事業、シェアキッチン運営などを経て、
2023年に株式会社 Time Link Creationを設立。移住促進や
地域おこし協力隊支援、地域プロモーションなどに携わるほか、
自身でも空き家を活用した複合施設「Ao no Yane ～ Hotel & 
Kitchen ～」を運営。これまで80以上の自治体で地域活性化事
業を支援している。

遠藤洋輔氏／エンドウヨウスケ起業相談から見えてきた、起業相談から見えてきた、
起業までに考えておきたいこと起業までに考えておきたいこと

Program

参加無料

講師：遠藤 洋輔 氏講師：遠藤 洋輔 氏

ゲスト：ゲスト：
すさきシェアブルワリーすさきシェアブルワリー 竹中佳生子竹中佳生子氏氏・・大崎緑氏大崎緑氏
NOT PRODUCTS FARM 横田 岳夫氏NOT PRODUCTS FARM 横田 岳夫氏
地域資源を活用しながら地域資源を活用しながら、、特徴ある商特徴ある商品品・・サービスを展開サービスを展開
すするる33名のゲストを迎え名のゲストを迎え、、「なぜこの事業を始め「なぜこの事業を始めたた？？」」「自「自
分たちの強みはどう見つけ分たちの強みはどう見つけたた？？」など」など、、これから起業するこれから起業する
人が知りたいことを聞いていきます。人が知りたいことを聞いていきます。

第3部
あなたの商品はあなたの商品は、、なぜ選ばれなぜ選ばれるる？？
発想法のひとつであるマンダラートを活用し発想法のひとつであるマンダラートを活用し、、自分の商自分の商
品品・・サービスサービスのの「選ばれる理由「選ばれる理由」」を見つけるミニワークをを見つけるミニワークを
実施します。実施します。

講師

ゲスト すさきシェアブルワリーすさきシェアブルワリー
竹中佳生子竹中佳生子 氏氏・大崎緑・大崎緑 氏氏

Gue� 01

Gue� 02

起業入門講座

1188::30～30～1188::5050

1188::50～50～1199::4040

1199::40～2040～20::3030

～ ～

高知で起業した 3人に聞高知で起業した 3人に聞くく！！
「地域のものを「地域のものを、、どどうう“選ばれる商品“選ばれる商品””に変えたのか」に変えたのか」

※事前の予約が必要です。希望される方は、申込フォームの備考欄
   に「面談希望」   と記載してください。
※申込順でご案内するため、順番によってはお待ちいただく場合が   
   あります。
【相談対応】  （株）Time Link Creation代表取締役 /KSP起業コンシェルジュ 遠藤洋輔

先着3名
事前予約制

終了後終了後、、希望者の希望者のみみ 20:3 20:300～～21:121:155「個別相談タイム」「個別相談タイム」

NOT PRODUCTS FARMNOT PRODUCTS FARM
横田 岳横田 岳夫夫 氏氏

須崎市の地域資源を活用したクラフトビールを展開。ビールを
つくるだけではなく、「誰に楽しんでもらいたいのか」「どんな
店にしたいのか」「須崎という地域とどうつなげるのか」まで
を考えながら、自分たちらしい事業をつくっている。

東京で20年以上会場設営等の仕事に従事した後、四万十町へ
移住。地域おこし協力隊を経て独立就農。米や生姜などの生産
だけではなく、加工品の商品開発、販売、情報発信などにも取り
組み、農産物を「つくって売る」だけではない事業づくりを実践
している。

高知で起業したゲストの実例から、
商品づくりやブランドづくりの考え方を学びます。
後半にはマンダラートを使ったワークも実施。

ゲストの話を聞くだけでなく、
「自分には何があるのか」「誰に、どんな価値を届けるのか」を整理し、

自分らしい事業づくりの第一歩を考えます。

誰に、どんな価値を届ける？


